
تقویم تاریخ

درگذشت پدر فولکس قورباغه‌ای
فردینانــد پورشــه )۱۸۷۵ تــا ۱۹۵۱( یک طراح 
مشهور خودرو، تانک و موتور خودرو اهل اتریش-

آلمان بود که شرکت‌های پورشه و فولکس‌واگن را 
بنا نهاد. فردیناند همانند پدر خود علاقه شدیدی 
به خودرو داشت و همین علاقه بود که به خلق یک 
شــاهکار در دنیای خودروها منجر شــد. پدر او در 
سال ۱۹۳۱ کارخانه »پورشــه« را در اشتوتگارت 
تأسیس کرد. وی ریاضیات را در مدرسه و مکانیک 
را در کارگاه پدر آموخــت. دوران جوانی فردیناند 
مصادف بود با به قدرت رســیدن هیتلــر در آلمان 
و فراخــوان او بــرای بازســازی صنایــع. هیتلــر 
می‌خواســت کــه آلمــان ســریع‌ترین خودروها را 
بسازد. در سال ۱۹۳۳ نخستین خودروی پورشه 
با یــک موتــور ۱۶ ســیلندر ۴٫۵ لیتری و شاســی 
آلومینیومی ساخته شد. برخی از نوآوری‌های وی 
در صنعت خودرو عبارت اند از :ترمز جداگانه برای 
چهار چرخ، خنک‌ســازی خودرو با هوا، کمک‌فنر 
لوله‌ای، طراحی شــمار زیادی باتری، بهره‌گیری 
از دینــام در موتورهــای بنزینــی، خــودروی آبــی 
خاکی و... طرح پورشه مورد توجه شخص هیتلر و 
وزیر صنایع قرار گرفت و خودروی فولکس واگن یا 
آن‌گونه که در ایران می‌شناسیم خودروی فولکس 
قورباغه‌ای با سرمایه‌گذاری گسترده دولت رایش 
ســوم زاده شــد. از ایــن رو پورشــه را پــدر فولکس 
 )Volkswagen( واگن می‌دانند. فولکس واگن
در زبان آلمانی به معنی خودروی مردم اســت که 

پرفروش‌ترین خودروی تاریخ شد.
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بریده کتاب

تنوع در روح عالم
هروقت یکــی می‌گریــد، دیگــری می‌خندد. 
دوســت عزیــز، ایــن قانــون عالــم اســت، رمز 
کمال همه‌جانبــه‌ آن اســت. اگر غیــر از گریه 
چیــزی در میــان نباشــد، حاصــل یکنواختی 
محض اســت و اگر جز خنده چیزی نشــنوی، 
خسته‌کننده اســت. اما توزیع متناسب اشک 
و دست‌افشــانی، هق‌هق و نغمه‌خوانی، روح 
عالــم را از تنــوع لازم برخــوردار می‌کند و این 

روح بدل به توازن حیات می‌شود.
برگرفته از »کینکاس بوربا« اثر ماشادو د آسیس

سه نقطه

کاریکلماتور
به حال موجودی اشک می‌ریزم که می‌خواهد ●●

بــا زنــگ ســاعت از خــواب غفلــت بیــدار شــود.

 عاشــق آدم پرچانه‌ای هســتم که با بستن ●●
دهانش بهشت را به ‌رویم می‌گشاید.

عاشق سکوتی هستم که از فریاد، تقاضای ●●
پناهندگی می‌کند.

چــون قطــرات اشــکم تمام شــده اســت، ●●
می‌خندم.

ضرب المثل ملل

بزرگ‌ترین حکمت در ضرب‌المثل است.●●
پاکستانی �

پایان ترسناک بهتر از ترس بی‌پایان است.●●
آلمانی �

عربی●● پایان شب، آغاز روز است.�

تا زمانی که سر هست، کلاه هم خواهد بود.●●
بلغارستانی �

ریشه واژه

وحش
در فارسی قدیم به کلمه رها، »وِل« و در برخی 
تلفظ‌هــا »هِــل«، »یَــل« یــا »یَلــه« می‌گفتنــد. 
همان‌گونــه که شــکل گذشــته کلمــه »گذر«، 
گذشت می‌شود و شکل گذشته »ریس«، رشت 
می‌شود، شکل گذشته کلمه »ول« هم »وِلَشت« 
بوده است. این کلمه در زبان انگلیسی »ولش«، 
در زبان اســکاتلندی »ولز« و در عربی »وحش« 
تلفظ شــده اســت. در نتیجه معنی »وحش« یا 

»وِلَش«، حیوان رهاشده بوده است.

دور دنیا    آیات نور

‌اراده الهی بالاتر 
از هر حصاری است

در تفسیر نور، ذیل آیه 6 سوره 
حشر با این مضمون: »و آن‌چه 
را خداونــد از )امــوال( آنــان 
به رســولش بازگرداند )شما 
براى آن زحمتى نكشــیده(، 

نه اسبى بر آن تاختید و نه شترى راندید، بلكه 
خداوند، پیامبران را بر هركه بخواهد، مسلط 
م‌ىســازد و خداوند بر هر چیزى قادر است.« 
آمده: »در مسائل مالى، حتى پیامبر اكرم)ص( 
بدون اذن خدا دست به تصرف نم‌ىزند. تمام 
پیروز‌ىها، از راه جنگ و جهاد نیست. سلطه 
اولیاى خــدا، چون بــه اراده و فرمان اوســت، 
ارزشــمند اســت. آن‌جا كه اراده الهى باشــد، 

دژها و حصارها اثرى ندارند.«

اندکی صبر

در گذر
لحظه‌ها کوتاه است
زندگی‌مان زیباست

آب در کاسه دل می‌جوشد
در قفس مرغ دگر بار تو را می‌خواند

لحظه‌ها در پی هم
همره سایه باد

می‌سرایند ندای خوش آوای جهان
� سیده زهرا رحمانی

در محضر بزرگان

انسان‌های محتاج به خدا
آملــی  آیــت‌ا... جــوادی 

می‌فرمایند: »انســان‌ها 
هســتند؛  قســم  دو 
همــه انســان‌ها محتاج 

هســتند، منتهــا برخــی 
ناقص‌اند، برخی مســتکفی. 

ناقص آن اســت که حوادث بیــرون باید این‌ها 
را بیــدار بکند. تــا فشــار نبیننــد، نمی‌گویند 
»خدا!«، تا درد و مرض و حوادث سخت نبینند، 
به ســراغ اعتکاف و ماه رجب و دعــای رجب و 
این‌هــا نمی‌آینــد! برخی‌ها مســتکفی‌اند، از 
درون درک می‌کنند محتاج اند و فقط به خدا 
نیازمندند؛ این‌ها شبیه فرشته هستند. این‌ها 
همان‌هایی هستند که مرحوم کلینی در کافی 
از وجود مبارک پیغمبــر)ص( نقل کرد که اگر 
شما با اخلاص بیشتری به ســر ببرید؛ ملائکه 

با شما مصافحه می‌کنند.«
پایگاه آیت ا... جوادی آملی �

همشهری سلام همشهری سلام همشهری سلام همشهری سلامهمشهری سلام همشهری سلام همشهری سلام

داستان راستان

شکم را از غذا پر نکنید
امــام صــادق)ع( بــرای حفــص بــن غیــاث 
حکایت فرمودند که: روزی ابلیس بر حضرت 
یحیی)ع(  ظاهر شد در حالی که ریسمان‌های 
فراوانــی بــه گردنــش آویختــه بــود. حضرت 
یحیی)ع( پرســید این ریســمان‌ها چیســت؟ 
ابلیس گفت: این‌ها شــهوات و خواســته‌های 
نفسانی بنی آدم است که با آن‌ها گرفتارشان 
می‌کنم. حضرت یحیی)ع( پرسید: آیا چیزی 
از ریســمان‌ها هــم بــرای من هســت؟ ابلیس 
گفت: بعضــی اوقات پرخــوری کــرده‌ای و تو 
را از نمــاز و یــاد خدا غافــل کــرده‌ام. حضرت 
یحیی)ع( فرمــود: به خدا قســم، از این به بعد 
هیچ‌گاه شــکمم را از غــذا ســیر نخواهم کرد. 
ابلیس گفت: به خدا قسم، من هم از این به بعد 
هیچ مســلمان موحدی را نصیحت نمی‌کنم. 
امام صــادق)ع( در پایــان این ماجــرا فرمود: 
حفص! به خدا قســم، بر جعفر و آل جعفر لازم 

است هیچ‌گاه شکم‌شان را از غذا پر نکنند.
پایگاه اطلاع رسانی حوزه

مرحوم پرویز شاپور

گرده‌افشانی شکوفه‌های گیلاس توسط کشاورزان در گلخانه، چین | شینهوا

چی بخوانیم؟

آغاز با »چرا«، راز موفقیت یک سازمان
آیا برخی از سازمان‌‌‎ها موفق هستند؟ چرا کسب وکارها یا فعالیت‌‌‎هایی را سراغ داریم که 
همه عناصر انســانی‌‌‎اش یکدل هستند تا سازمان را به اوج برســانند؟ چرا برخی مدیران 
الهام‌‌‎بخش هســتند؟ آیا اپل فقط به‌‌‎ دلیل تحول در فناوری موفــق بود؟ تفاوت یک گروه، 
سازمان یا شرکت موفق با دیگران در چیســت؟ سایمون سینک در کتاب معروف »با چرا 
شروع کنید« به این سوال پاسخ می‌‌‎دهد. کتابی که می‌‌‎تواند برای همه در هر سطحی که 

کار و فعالیت دارند خواندنی و جذاب باشد. 

اهمیت چرایی مسیر یک سازمان      •
افراد و ســازمان‌های موفــق »چرایــی« انجام 
کارشــان را می‌دانند. در واقــع از چرایی قدم 
گذاشتن در مسیری که طی می‌کنند، اطلاع 
دارند. در مقابل، سازمان‌هایی هم هستند که 
در مسیر بســیار هموارتری حرکت می‌کنند، 
ولی چرایی طــی آن مســیر را نمی‌دانند یا در 
جایی از مسیر، چرایی‌شان را از دست داده‌اند 
و این سردرگمی، خودشــان و کارمندان‌شان 
را دچار ابهام و تردید کرده است. به‌طور مثال 
برادران رایــت با کمتریــن امکانــات موفق به 
اختراع هواپیما می‌شوند، ولی رقیب‌شان با آن 
همه پول و ارتباطاتی که داشــت، راه به جایی 
نمی‌بــرد و حتی شــاید ماجرای وجــود چنین 

رقیبی را نشنیده باشید. 
ســایمون ســینک در ایــن کتــاب از فرمولــی 
بــه نــام »دایــره‌ طلایــی« می‌گویــد. او معتقد 
اســت که دسترســی به منابع مالی و انسانی، 
به‌خودی‌خود کارساز نیســت و برای مدیریت 
افراد و ســازمان‌ها باید چرایی فرد یا سازمان 
روشن باشــد. به اعتقاد او، اگر نمی‌دانید چرا 
مشتریان‌تان از شــما خرید می‌کنند، احتمالًا 
کارمندان‌تان هــم نمی‌دانند چرا برای شــما 
کار می‌کنند و در نبود این چرایی، محصول یا 
خدمات‌تان حکم کالایی را دارد که هر شرکت 
دیگری می‌تواند آن را با همان کیفیت و قیمت 

یا حتی قیمت رقابتی‌تر عرضه کند. 

شروع با »چرا« راز موفقیت   •
در این کتاب، مثال‌هایی از افراد و شرکت‌هایی 
وجود دارد که کارشان را با چرایی شروع کردند 
و به موفقیت‌های بزرگ رسیدند. اگر چرایی‌تان 
را بدانید و فقط با خودتان بــه رقابت بپردازید، 
می‌توانید در هر عرصه‌ای که هستید یکه‌تازی 
کــرده و مشــتریان و دنبال‌کننــدگان وفاداری 
برای خودتــان پیدا کنید. در این‌جــا، وفاداری 
یعنی مــردم محصول یــا قیمت بهتــری را کنار 
بگذارند تا به خرید از شما ادامه ‌دهند و این فقط 
با روشن بودن چرایی کارتان به دست می‌آید. 
نویســنده معتقد است که اندازه‌ ســازمان، نوع 
صنعت، محصــول یا خدمــت اهمیتــی ندارد، 
اگر همه بــا چرایی شــروع کنیــم و الهام‌بخش 
دیگران باشــیم تا همین کار را بکننــد، در کنار 

هم می‌توانیم دنیا را تغییر دهیم. 

بخش کوتاهی از کتاب   •
سایمون سینک در ابتدای کتاب با چرا شروع 
کنید، این طور نوشــته اســت: »ممنون که منو 
برداشتی و کنجکاوی که بدونی چی می‌خوام 
بهت یاد بــدم. قــرار نیســت فرمــول موفقیتِ 
یه‌شبه رو بهت بگم، قرارم نیست بگم چطوری 
موشــک هوا کنــی، فقــط می‌خوام بهــت بگم 
چطوری می‌تونی با کشف چرایی‌، کاری رو که 
عاشقش هســتی به بهترین شکل انجام بدی، 

که شاید اون کار موشک هوا کردن باشه«.  

آیا می دانید؟

اصطلاحات انواع عطر را چقدر می‌شناسید؟
Parfum: عطرهای پرفیوم ماندگاری بســیار 
بالایی دارند. غلیظ هستند و معمولا تا ۲۴ ساعت 

بوی آن‌ها به صورت اولیه باقی خواهد ماند.
Toilette: عطرهــای تویلت خیلی ســبک‌تر 
از پرفیوم‌ها هســتند. غلظت آن‌ها کمتر است 
و نمی‌توانیــد انتظاری کــه از پرفیــوم دارید با 

تویلت مقایسه کنید.
Eau de cologne: حتمــا زیــاد ایــن کلمه 
را بــه کار برده‌ایــد »ادکلــن«! اما تفــاوت آن با 
بقیه عطرها در چیســت؟ غلظــت ادکلن‌ها از 

تویلت‌ها کمتر است.
Pour Homme: وقتــی ایــن واژه را روی 
عطری دیدید یعنی با یــک عطر مردانه روبه‌رو 

هستید.
Pour Femme: یعنی عطری که پیش روی 

شماست مخصوص بانوان است.
Elixir: وقتی روی عطری با این کلمه برخورد 
کردید یعنی غلظت این عطر زیاد است و حتی 

از نسخه‌ پرفیوم هم درصد بالاتری دارد.
Tender: معمولا ایــن واژه در دو معنا به کار 
می‌رود: ۱- وقتی عطر مدنظر شما یک نسخه‌ 
قبلی هم داشــته اســت و حــالا با ایــن عبارت 

می‌خواهنــد به اطلاع برســانند که نســبت به 
آن از بویی لطیف‌تر و ملایم‌تر برخوردار است.

 ۲- در کل قــرار اســت شــما بدانیــد کــه عطر 
مذکور بویی شیرین و ملایم دارد.

Nuit: در زبــان فرانســه ایــن واژه بــه معنــای 
»شــب« اســت. وقتی عطــری بــرای مجالس 
رسمی و سنگین و به اصطلاح شب تهیه شده 

است، با این عبارت روبه‌رو خواهید شد.
Prive: در معنــای خــاص، ویــژه و منحصر به 
فرد بودن به کار می‌رود و شما عطری در دست 

دارید که مشابهی ندارد!
Intense: یعنی شدید! یک بوی قوی، شدید 
و سنگین به مشام‌تان خواهد رسید که نسبت 

به نسخه‌های گذشته فرق‌هایی دارد.
Noir: رنگ ســیاه در فرانسوی به این صورت 
نوشــته می‌شــود. امــا چرا ســیاه؟ اگــر طالب 
عطرهایی با بوی تلخ هستید به این واژه خوب 

دقت کنید.
Fraiche: معنــای ایــن کلمــه »تازه« اســت. 
اگر شــما از طرفداران عطرهایی با بوی خنک 

هستید این اصطلاح را به خاطر بسپارید.
برگرفته از روزیاتو

حکایت
راز خلاصی از  شر مزاحم

مریدی گفت پیر را »چه کنم کز خلایق به رنج 
هستم از بس که به زیارت من می‌آیند و اوقات 
من از رفت و آمد ایشــان گرفته می‌شود؟« پیر 
گفت: »از بین آن‌ها هر چه درویش هســت، به 

آن‌ها پولی قرض بده و کســانی هــم که توانگر 
هستند، از ایشــان چیزی بخواه که دیگر یکی 

از آن‌ها به سراغ تو نخواهد آمد!«
برگرفته از گلستان سعدی
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